
Sur le fichier "suivi-udn-20XX" nous avons des scripts qui tournent pour remplir les indicateurs
depuis Odoo.

Pour que ce script fonctionne bien voici les bonnes pratiques à adopter : 

Dans les fiches CRM, régulièrement il faut les mettre au bon endroit, mettre le revenu espéré et la
probabilité une fois votre qualif faite. ça aide à ilmaginer le potentiel de CA futur sachant qu'on a
un taux de réussite à 50%. 

Pour que ce taux de réussite soit correct il faut mettre à abandonné les affaire qu'on a perdu. 
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